
Engagé en faveur de l’égalité des chances, le groupe EUREA vous informe que ce poste est ouvert, 
à compétences égales, aux candidatures de personnes en situation de handicap.

+ de 80 ans d’existence
depuis 1937

+ de 100 sites
Loire, Haute-Loire principalement

+ de 800 collaborateurs
et 3500 adhérents-agriculteurs

POSTULEZ !
Envoyez votre CV et lettre de motivation à

Roland GUILLAUME
Directeur Agriculture

r.guillaume@groupe-eurea.com

Alors ? Prêt à

gir?

groupe-eurea.com - 49, route de St-Etienne 42110 Feurs

VOTRE RÔLE VOS ATOUTS

NOS AVANTAGES

EUREA

Fidéliser, développer votre 
portefeuille, …

SENS DU TERRAIN
Proximité client, écoute, 
solutions adaptées, …

DÉVELOPPEMENT COMMERCIAL

31/03/2026

Sous la responsabilité du Chef de Secteur, vous 
avez pour missions de :
• promouvoir les produits des gammes de la 

production végétale et animale
• apporter un conseil technico-économique aux 

clients agriculteurs de votre secteur
• garantir le résultat en tonnage et en marge de 

vos familles de produits
• animer la zone géographique, en 

collaboration avec votre Chef de secteur 
• participer à l'achat de la collecte de vos 

clients agriculteurs,
• gérer les réclamations clients et les litiges
• suivre les en-cours culture et participer au 

recouvrement client
• analyser l'information terrain et assurer une 

veille concurrentielle

• Formation agricole Bac +2 et expérience 
technico-commerciale réussie.

• Aisance relationnelle, sens du terrain et 
goût du challenge.

• Organisé, rigoureux et force de 
proposition, vous savez créer la 
confiance et développer votre secteur.

Secteur Sud-Ouest Haute 
Loire / Nord Cantal

TECHNICO-COMMERCIAL(E) MIXTE 
PRODUCTIONS VÉGÉTALES ET ANIMALES (F/H) - CDI

Réf. : TC_MIXTE

• Rémunération attractive et objectifs
• Opportunités d’évolutions 

professionnelles
• Démarche volontariste en matière de RSE
• Intéressement, Participation, PEE
• Couverture Mutuelle et Prévoyance
• Œuvres sociales du CSE
• Remise tarifaire au sein de nos jardineries

RELATIONS CLIENT
Identifier des opportunités, générer 
des ventes sur votre secteur, …
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